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ПРОГРАММА
МЕЖРЕГИОНАЛЬНОЙ ЭКСПЕРТНОЙ ОНЛАЙН-СЕССИИ «БИЗНЕС-ПЕРЕЗАГРУЗКА»
16 апреля 2020 г. 
	13:00 - 13:05*
	Приветствие участников. Любовь Кириенко, руководитель программ развития сети «Точек кипения», АНО «Платформа НТИ»

	13:05-13:10
	Установка на работу онлайн-сессии. Представление спикеров. Презентация коммуникативных инструментов сессии.
Спикеры:

· Лебедева Татьяна, программный директор «Точки кипения-Йошкар-Ола»

· Малышева Лариса, программный директор «Точки кипения-Екатеринбург»

	13:10-13:50
	Пленарное заседание «Инструменты бизнес-поддержки» 
Модератор: Лебедева Татьяна, программный директор «Точки кипения-Йошкар-Ола» 
Спикеры:
· Анастасия Морозова – директор департамента по развитию технологических сообществ и партнерств Платформы НТИ;
· Татьяна Журавлёва – руководитель центра городских компетенций АСИ;
· Юлия Ханьжина – заместитель директора направления «Молодые профессионалы» АСИ;
·  Елена Филина, руководитель программы «Школа бизнеса регионов», эксперты АО «Деловая среда» от Сбербанка РФ.

	13:50-14:40

	РАБОТА В СЕКЦИЯХ

	Секция 1. Антикризисные решения в продвижении и поддержании продаж в условиях спада покупательской активности

Модератор: Лебедева Татьяна, программный директор «Точки кипения-Йошкар-Ола» 

	
	Темы и спикеры: 
· «Антикризисный маркетинг:  как получить клиентов на карантине, топ-7 быстрых связок рекламы, как быстро поменять продуктовую воронку». 
Антон Костриченко, совладелец холдинга SHEER82.ru., эксперт Деловой Среды Сбербанка по маркетингу, Лучший молодой предприниматель РФ 2019 в номинации «интернет предпринимательство», г. Крым.  
· «Антикризисное увеличение продаж: 5 лайфхаков на примере реальных кейсов»

Разумеева Оксана, наставник старт-ап проектов в индустрии общественного питания, бизнес-тренер, руководитель Делового Клуба «Бизнес-леди», г.Благовещенск.  
·  «Особенности и решения антикризисного маркетинга». 
Филин Сергей, DBA, МВА,  МСА, психотерапевт, владелец ТОО «Институт Директоров», доцент Высшей Школы Бизнеса AlmaU  (Казахстан), г. Сочи. 

«Партнёрские продажи»: Как продавать, используя продукты/услуги и клиентские базы партнёров?»
Владимир Мухин, бизнес - консультант,  бизнес-тренер, бизнес-коуч, выпускник The Open University (Великобритания), профессиональный диплом в области менеджмента (менеджмент, маркетинг, финансы) (Европейский стандарт MCI 1), выпускник The Leadership University .

· «Какие возможности даёт новая – цифровая – реальность бизнесу и как ими воспользоваться? Каким требованиям должен соответствовать «цифровой двойник» компании, чтобы производить нужное впечатление и способствовать привлечению клиентов?»
Оксана Кондрашина,  Руководитель коммуникационного агентства «MEDIACONSULT” (ООО «МЕДИАКОНСАЛТ плюс»),  , г. Тула. 

· «5 способов повысить лояльность клиента с помощью цифрового этикета»

Гераскина Екатерина, Руководитель «PRO.Этикет», специалист по деловому этикету позиционированию, спикер Деловой Среды Сбербанка,  г Рязань. 


	Секция 2. Кадровые решения для бизнеса: инструменты удержания или переквалификации персонала, решения трудовых споров. 
Модератор: Рада Анна, программный директор «Точки кипения-Тула»

	
	Темы и спикеры: 
· «Сократить нельзя оставить. Где ставим запятую?»
Полукеева Екатерина, карьерный эксперт с опытом работы в области HR более 10 лет в крупных Российских компаниях численностью до 300 тысяч человек, консультант по спорным вопросам в области трудовых отношений с работодателем, построению карьеры, вопросам трудоустройства. Г. Тула/Москва.

· «Поддержка репутации работодателя: на что важно обратить внимание в период активных изменений в компании (Рубашку можно выстирать, репутацию – никогда)»
Пастухова Валентина, со-основатель Агентства по системному управлению персоналом «Реноме», экс-руководитель hr-направления на одном из предприятий ГК «Росатом», HRBP компании по производству продуктов питания, г. Екатеринбург.

· «Кадровые ошибки в период пандемии».

Татьяна Бажина, основатель группы Компаний «АрктикФокс», директор «ТЦ Вертикаль» и ООО «Центр рационального Бизнеса» Бизнес-консультант, бизнес-тренер, специалист по развитию бизнеса,  г. Казань. 
· Вопрос-ответ: 
Татьяна Соя, директор сервиса карьерного консультирования procareer.online, независимый HRBP, карьерный эксперт, бизнес-тренер, г. Йошкар-Ола.
Муравлева Татьяна, со-учредитель компании аутсорсинговых услуг «Свобода24», бизнес-тренер, г. Тула


	Секция 3.  Антикризисная юридическая поддержка бизнеса 
Модератор: Малышева Лариса, программный директор «Точки кипения-Екатеринбург» 

	
	Темы и спикеры: 
· «Страхи, вызовы и надежды из реалий малого и среднего бизнеса. Что работает на самом деле?»

Сергеев Денис, инвестор и технологический предприниматель, эксперт в области управления, интернет-маркетинга, ИТ-бизнеса, PR и коммуникаций. 

· «Антикризисные правовые решения: взыскание дебиторской задолженности и снижение издержек и фонда оплаты труда»

 Дедков Евгений, юридическая фирма «Юста Аура» , управляющий партнер, Свердловская область, Екатеринбург

· «Антикризисные правовые решения: арендные платежи. Пандемия и кредитные обязательства. Вопросы теории и практика применения».
Новосёлова Елена Сергеевна, руководитель юридической фирмы «UNES», г. Йошкар-Ола. 

· «Исполнение договоров в условиях коронавируса. Как обезопасить компанию?»
Бато Дабаев, руководитель юридической компании ДАБАЕВ и ПАРТНЕРЫ, центр защиты бизнеса, Федеральный эксперт-юрист ОПОРА РОССИИ, Спикер АО Деловая Среда, ГБУ Малый бизнес Москвы, Центры предпринимательства МОЙ БИЗНЕС.

· «Переносы для представления отчетности- как это работает? Новые сроки для оплаты налогов- для кого сделаны рассрочки? Является это действенной помощью? Налоговая поддержка- в чем реально нуждается бизнес?»
Мамина Ирина Леонидовна, генеральный директор ООО «АКП Маминой» и ООО «АКП-КОНСАЛТИНГ-ГРУПП», председатель Комиссии по бухучету, аудиту, налогам и правовой защите предпринимателей Уральской ТПП, председатель Комиссии независимых экспертов при Общественном совете при УФНС России по Свердловской области 

Виноградов Виталий Вячеславович, АО «Свердловская киностудия» Председатель совета директоров. Член совета директоров АО «Реставрационные компании», г. Москва. 

Волобуев Игорь Анатольевич, Правовой центр «Волобуев & Партнёры», г.Благовещенск

	Секция 4.  Национальная технологическая инициатива как вариант выхода на новые рынки
Модератор: Лариошина Дарья,  программный директор «Точки кипения-Благовещенск»

	
	Темы и спикеры: 
· «Форсайт НТИ 2.0: что это, для чего нужен, как стать участником?»
Анастасия Морозова – директор департамента по развитию технологических сообществ и партнерств Платформы НТИ
«Подготовка проектов на финансирование в посевные и венчурные фонды НТИ (до 495 млн рублей на проект)»

Косвинцев Николай, ГБУ ПК «Агентство инвестиционного развития», Пермский край, г. Пермь

«Одобрение финансирования по линии НТИ»

Пономарев Олег, ООО «АПС»,  г. Пермь 

	Секция 5.  Успешные антикризисные кейсы по направлениям бизнеса: туризм, ресторанный бизнес, фитнес и ивент-индустрия

Модератор: Кошурникова Ирина,  программный директор «Точки кипения-Иркутск»

	
	Темы и спикеры: 
· «Как ресторатору пережить нелегкие времена и что изменится в ресторанном бизнесе после карантина?»

Тымырова Татьяна, ресторанный холдинг А.Скрипина, директор по стратегическому развитию Ассоциации гостеприимства Якутии, г.Якутск.
· «Как выжить малому и среднему бизнесу в сфере туризма в условиях глобальной трансформации рынка?»
Полярник Тарас, антикризисный управляющий. Siberia.blog Путеводитель по Сибири с заботой о природе. г. Иркутск.
· «Создание новых послекризисных турпродуктов» 

Ларионова Наталья, Арамильский Парк сказов, Уральский союз туриндустрии, ТК «Детское Бюро путешествий», Свердловская обл. г. Екатеринбург.
· «Триггерные точки для спасения отеля» 

Енова Алёна, сопредседатель, руководитель ООО Hotelinstinct, ООО Тайга, ООО Акцепт, ИП Енова. Преподаватель ЛГУ имени Пушкина, СпбГУ, РГПУ им. Герцена, г. Санкт-Петербург.
· «Ивент-индустрия во время и после карантина»
Флеганова Татьяна,  заместитель генерального директора. Руководитель структурного подразделения конгресс бюро АНО "Агентство по привлечению инвестиций. Свердловская обл. г. Екатеринбург.
· «Компромисс. Как отрасли договориться с клиентом и не потерять его?»


Глебов Григорий, персональный тренер, тренер групповых программ. World class, ProTrener, Секция. Московская обл. г. Москва.



	14:40-15:00
Работа в секциях
	Итоговая сборка результатов онлайн-сессии. Подведение итогов.

	
	


· ВРЕМЯ МОСКОВСКОЕ
